
 Kräftiges organisches und
 anorganisches Wachstum

 Ausbau Software-as-a-Service-
 Geschäft

 „Rule of 40“-SaaS-Unternehmen
 in 2025

 Steigerung Provisionsüberschuss

 Ausweitung Produktangebot und 
 Partnerschaften

 Einlagenvolumen auf hohem
 Niveau halten

 Deutliches Portfoliowachstum

 Kernsektoren und -regionen
 im Fokus

 Marktchancen nutzen, konservative
 Risikopolitik beibehalten

Von ELEVATE! zu LEVERAGE!Von ACTIVATE! zu GROW!

Aareal Next Level
Weichen für weiteres Wachstum gestellt

Continue to ACCELERATE!

Banking &
Digital Solutions

AareonStrukturierte
Immobilien-

�nanzierungen




